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 9 9 Р.

ОТКРОЙТЕ СОБСТВЕННУЮ
ПАРИКМАХЕРСКУЮ 
ПО ФРАНШИЗЕ



НАШИ РЕЗУЛЬТАТЫ

выручка 
кол-во салонов 

г. Ижевск

2009        2010        2011        2012         2013         2014
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18 469 390

37 469 475

54 998 797

64 606 334

77 285 714

 Открыто 16 парикмахерских                    26 470 постоянных клиентов
 124 260р средняя прибыль                        187 сотрудников
        салона в месяц

 



КРАСИВО.БЛИЗКО.ВЫГОДНО.
КРАСИВО, БЛИЗКО, ВЫГОДНО – три слова, которые 
определяют стиль работы и концепцию развития сети 
парикмахерских «Бигуди».

КРАСИВО! Высокий профессионализм мастеров и 
широкий выбор оказываемых современных салонных 
услуг гарантируют, что Вы уйдете красивыми и доволь-
ными. 

БЛИЗКО! Все салоны сети расположены близко к 
своим клиентам, в шаговой доступности от дома или 
места работы. 

ВЫГОДНО! Клиенты приходят к нам из-за доступных 
цен, а мы создаем для них все условия для приятного 
обслуживания: уютный интерьер, достойный сервис, 
современные материалы. Предвосхищая их ожидания, 
мы получаем постоянных клиентов, которые ценят вы-
годность обслуживания в «Бигуди».



ФОРМЫ ФРАНШИЗЫ

БАЗОВЫЙ                                                      

Площадь: 25–40 кв. м.                   
Рабочих мест: 3-4                                
Кабинет маникюра: 1                   
Кабины соляриев: 1                      

Плановая выручка в месяц:

от 400 000 руб.
Размер инвестиций:

от 299 560 руб.

Т В О Й 
САЛОН

250 000Р. + ОТ 299 000Р.=
ПАУШАЛЬНЫЙ ВЗНОС             ИНВЕСТИЦИИ



ПОМЕЩ ЕНИЕ 
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ФОРМЫ ФРАНШИЗЫ

ОПТИМАЛЬНЫЙ                                                     

Площадь: 50-70 кв. м.                   
Рабочих мест: 5-7                                
Кабинет маникюра: 1                   
Кабины соляриев: 2-3

Плановая выручка в месяц:

от 600 000 руб.
Размер инвестиций:

от 499 320 руб.

Т В О Й 
САЛОН

250 000Р. + ОТ 499 320Р.=
ПАУШАЛЬНЫЙ ВЗНОС             ИНВЕСТИЦИИ



ПОМЕЩ ЕНИЕ 
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19 9 Р.
С Т РИ Ж К И ,  У К Л А Д К И

83 4 Р.
О К РА ШИВ А НИЕ В О Л О С , У ХО Д

6
П А РИК М А Х ЕР С К ИЙ

З А Л

1
М А НИК Ю РНЫЙ 

К А БИНЕ Т

2
СО Л ЯРИЙ

74
5

 79 
ЧЕЛ

ПРИ ЗАГРУЗКЕ С А ЛОНА НА 5 0%

РЕНТАБЕЛЬНОС ТЬ 20%

ФОРМА:ОПТИМА ЛЬНЫЙ

 11  
ЧЕЛ

 42 
ЧЕЛ

7
4

42
13

2 5 0 Р.
М А НИК Ю Р

80 0 Р.
Н А РА Щ ИВ А НИЕ ,  У К РЕ П ЛЕНИЕ 

Н О Г Т ЕЙ

98 Р.
СО Л ЯРИЙ

10 0 Р.
КО С МЕ Т ИК А Д Л Я З А ГА РА

   ТОЧКИ ДОХОДА           СРЕДНИЙ Ч ЕК       КОЛ -ВО КЛИЕНТОВ В Д ЕНЬ
29 262 Р

879 0 0 0 Р

702 0 0 0 Р

17 7  0 0 0 Р

В
Ы

РУ
Ч

К
А

В
 М

ЕС
Я

Ц
РА

С
Х

О
Д

Ы
В

 М
ЕС

Я
Ц

П
РИ

БЫ
Л

Ь
В

 М
ЕС

Я
Ц

В
Ы

РУ
Ч

К
А

В
 Д

ЕН
Ь

ФАКТЫ В ЦИФРАХ



ФОРМЫ ФРАНШИЗЫ

МАКСИМАЛЬНЫЙ                                                     

Площадь: 80-100 кв. м.                   
Рабочих мест: 8-10                                
Кабинет маникюра: 2                   
Кабины соляриев: 3-4

Плановая выручка в месяц:

от 800 000 руб.
Размер инвестиций:

от 703 580 руб.

Т В О Й 
САЛОН

250 000Р. + ОТ 703 580Р.=
ПАУШАЛЬНЫЙ ВЗНОС             ИНВЕСТИЦИИ



ПОМЕЩ ЕНИЕ 
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Э КОНОМИКА*

* Сокращенный финансовый план, при загрузке салона на 50%.

Базовый, 35 м2 Оптимальный, 56 м2 Максимальный, 90 м2
Доход 459 084 879 457 1 265 171
Парикмахерский зал 315 409 625 714 942 402
Ногтевой зал 63 875 97 143 125 769
Солярий 79 800 156 600 197 000

Расходы 377 390 702 095 945 569
Аренда, включая все коммунальные платежи 54 000 85 500 89 500
Закупка Косметики и Красок 42 327 51 324 126 696
Работники (ФОТ и Отчисления) 235 151 499 798 639 603
Прочее, в т.ч. Налоги, Хоз, Реклама 35 911 55 474 79 770
Роялти 10 000 10 000 10 000

Чистая прибыль 81 694 177 361 319 602
Рентабельность 18% 20% 25%



ТВОИ СОМНЕНИЯ -НАШЕ РЕШЕНИЕ:
Сложно найти помещение.
Какое помещение требуется? Как сделать ремонт по всем 
действующим нормам? Как сэкономить на оборудовании?

Трудности с подбором персонала.
Сколько нужно сотрудников на первом этапе? Как их обучить, 
сколько им платить, какие именно обязанности они должны 
выполнять?

Разработка прайса и ценовой политики "с нуля".
Как сделать прайс-лист, который будет хорошо продаваться? 
Какие выставить цены, как осуществлять ротацию услуг и 
постоянно их обновлять.

Как обеспечить высокое качество услуг 
и постоянно повышать средний чек?
Как поддерживать качество на хорошем уровне? Как обеспечить 
хороший сервис, а так же продавать дополнительные услуги?

Разработка рекламных акций.
Какие акции сработают "в плюс" и понравятся клиентам, какие - 
нет? Как привлечь внимание «проходящих» и «проезжающих» 
мимо потенциальных клиентов?
  
Автоматизация бизнес-процессов и работы с клиентами.
Как организовать автоматизацию технических процессов и ведение 
учета в парикмахерской?

Помогаем при выборе помещения.
Мы предоставляем перечень критериев выбора локации, техниче-
ские требования. А также дилерскую скидку на оборудование.

Передаем опыт по набору и обучению специалистов.
В пошаговом руководстве мы расписали каждое необходимое 
действие по подбору персонала, вплоть до самых мелочей.

Предоставляем систему ценообразования.
Разработанные нами прайс-листы позволяют максимизировать 
прибыль, активно противодействуя конкуренции.

Наша бизнес-модель проверена временем.
На рынке более 6 лет. 93% положительных отзывов по статистике 
обзвона клиентов. Мы знаем, как предвосхитить ожидания людей - 
вот почему нас рекомендуют своим друзьям и близким.

Весь маркетинг мы берем на себя.
У вас будет готовый брендбук, проработанный план развития 
салона, его внешнее и внутреннее оформление, рекламная 
полиграфия и продающий сайт.

Подключаем ERP систему.
С нами вы можете управлять бизнесом из любой точки мира - своя 
облачная ERP система позволяет контролировать все процессы.

РУБ



ПАРИКМАХЕРСКИЕ “БИГУДИ ”
КРАСИВО.БЛИЗКО.ВЫГОДНО.

Попова Марина
т. 8-909-714-16-36
franch@beauteam.ru
franch.bigood.ru

БУДЬ ОДНИМ ИЗ ПЕРВЫХ ПАРТНЕРОВ
В УСПЕШНОЙ ФЕДЕРАЛЬНОЙ СЕТИ


